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La Ley 50/1980, de 8 de octubre, de contrato de seguro es una de las normas 
más longevas dentro de las vigentes en el seno del derecho mercantil. A nadie se 
le escapa que su articulado ha sufrido alguna reforma desde su prístina redacción. 
Sin embargo, se puede afirmar que el tenor de la Ley de contrato de seguro ha 
permanecido inalterado en lo sustancial. A esta prolongada pervivencia debemos 
añadir que la jurisprudencia ha tenido un marco estable para ir decantando paula-
tinamente la interpretación de sus preceptos, lo que debería propiciar una plena 
seguridad jurídica en su aplicación.

Ahora bien, bajo esta apariencia de inmutabilidad, un análisis sosegado 
muestra más bien que el contrato de seguro ha sufrido una evolución significa-
tiva. En 1980, el legislador concibió un contrato en una era analógica –recién 
comenzado nuestro régimen constitucional, añadiría–. Ahora nos enfrentamos a 
nuevos retos, propios de una era digital que debe ser, además, sostenible. Los hitos 
acontecidos desde su promulgación requieren, por tanto, repensar algunas de las 
tesis que se vienen reiterando de una forma algo acrítica, para dar cabida a una 
visión más acorde con la realidad actual del mercado y sus ulteriores desarrollos 
normativos. Aspiro a ofrecer una visión holística, coherente, sistemática, analítica 
y, por qué no decirlo, crítica sobre el contrato de seguro propia del régimen en 
vigor del contrato de seguro tal y como debe ser interpretado hoy en día.

He de confesar que ha resultado difícil la elección del título. El resultado se 
aleja de algunas denominaciones recurrentes –y que además en sede de contrato de 
seguro ya cuentan con obras excelentes con el correspondiente nombre–. Creo que 
este trabajo ya excede el de un manual. Hace ahora catorce años publiqué, junto 
con el Dr. Olavarria y la Dra. Latorre, nuestro Derecho de los seguros privados. 
Aquel libro sí que aspiraba a ser un manual profesional, tal y como se nos encargó 
por parte de la editorial Marcial Pons. Al mismo tiempo, sería pretencioso aspirar 
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a la categoría de tratado, pues su dimensión –e incluso vocación– es más limitada. 
Ni siquiera me atrevo a considerarlo una guía, que parece sugerir una inclinación 
a resolver los problemas prácticos –a lo que no renuncio y tampoco me restrinjo, 
dado el componente eminentemente dogmático de algunos de sus epígrafes–.

Descartado lo anterior, se me antojaba que la mejor solución era optar por 
el gerundio: Tratando sobre el contrato de seguro. Soy consciente de la inadecua-
ción del gerundio para bautizar un libro. Sin embargo, esta elección me permite 
señalar dos de sus rasgos definitorios: el libro se sitúa entre el mero manual y el 
tratado; y el tiempo verbal utilizado implica un compromiso con su permanente 
revisión. He pretendido ofrecer a la comunidad científica, pero también a los 
operadores del mercado asegurador y a los aplicadores del derecho, un libro sobre 
el contrato de seguro que construya una visión moderna e integral de la teoría 
general del contrato de seguro.

Si este Tratando sobre el contrato de seguro he de distinguirlo de alguna 
manera frente a su competencia editorial es, sobre todo, por ser un compendio 
sistematizador. Intenso ha sido el esfuerzo dedicado a estructurar la teoría general 
del contrato de seguro a partir de la dogmática surgida en los últimos años. No 
se puede continuar explicando el contrato de seguro como se hacía en la déca-
da de los ochenta. Muchos cambios se han ido introduciendo, lo que requería 
una profunda reflexión que renovara de una forma decidida la sistemática del 
contrato de seguro. Creo que aquí he asumido riesgos que merecerán, cómo no, 
legítimas críticas. Solo así avanza la ciencia: aceptando con humildad la legítima 
discrepancia. 

En fin, también quisiera formular una disculpa que trataré de paliar en sede 
bibliográfica. Efectivamente, me hubiera gustado disponer de mucho más tiempo 
para haber sido riguroso con las citas. Me ha sido imposible y me pesa. Por eso 
considero inexcusable descargar mi conciencia de jurista configurada en tiempos 
donde la doctrina se formaba lentamente. De ahí la tristeza de no haber sido justo 
con aquellos trabajos que han influido en esta obra, lo que intentaré –aunque sea 
pobremente– paliar con su reconocimiento mediante su inclusión en la biblio-
grafía final. Aquí reside la razón de que haya intentado ser tan selectivo –y por 
ende restrictivo– a la hora de incluir una referencia dentro de la bibliografía. Esta 
opción me conducirá a omitir algunas obras también valiosas, pero es la única 
forma de rendir tributo a quienes a mi juicio son acreedores de esta obra. Ahora 
bien, la motivación de la selección bibliográfica efectuada se encuentra alejada 
de cualquier política de citas que tan tristemente está arraigada en la doctrina 
mercantilista. Si alguna obra relevante ha sido preterida, tal ausencia se justifica 
en mis carencias, nunca en motivaciones espurias que solo debilitan la única 
causa a la que todos nos debemos: la construcción del conocimiento científico.

Por último, en esta primera edición solo he podido ocuparme de la teoría 
general del contrato de seguro. Continuar hasta abarcar la institución íntegramente 
me ha resultado inalcanzable, pues este objetivo requiere de un tiempo del que 
ahora mismo no dispongo, por haber asumido otras obligaciones previas allende 
los seguros privados. Mi compromiso, sin embargo, es ir incorporando en su-
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cesivas ediciones la regulación de los contratos en particular. Mientras tanto, el 
lector puede recurrir para estos temas a nuestro libro Insurance Law in Spain en su 
cuarta edición, publicada en diciembre de 2023 con Wolters Kluwer International 
y cuya autoría comparto con los profesores Olavarria, Latorre, Vercher y Córdoba.

Juan Bataller Grau
Alboraya, 19 de junio de 2024
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I.	 La evolución de las tesis sobre el concepto de contrato de seguro

El seguro nació en el ámbito marítimo para cubrir los riesgos de la nave-
gación, y solo posteriormente se extendió a la cobertura de daños sobre bienes y 
patrimonios en el ámbito terrestre. En esta primera época, es latente la necesidad 
de distinguir nítidamente el seguro de la apuesta. Así, pese a extenderse el seguro 
a otros riesgos, perdura en él una finalidad estrictamente indemnizatoria, desarro-
llando determinados principios que aún hoy mantienen su vigencia (prohibición 
de seguro doble, prohibición de enriquecimiento injusto, etc.).

A mediados del siglo xix es cuando se desarrolla el seguro sobre la vida. 
Su licitud hasta ese momento era negada en la mayoría de los países europeos. 
Sin embargo, la conexión entre el seguro y el ahorro, así como el impulso que 
recibe el seguro de accidentes del trabajo como instrumento de solidaridad y 
previsión, estimularon el desarrollo moderno del seguro sobre la vida. Esta ini-
cial reticencia provocó que, al invertirse la opinión sobre su licitud, el seguro de 
vida se encontrase desligado de la tradición del seguro como contrato de estricta 
indemnización. Surge, de este modo, el debate sobre la naturaleza del contrato 
de seguro, en el que se han venido manteniendo dos posiciones.

La tesis indemnizatoria tiene como finalidad formular un concepto unitario 
de seguro que incluya en él los diversos tipos y subtipos que se ofrecen en la 
realidad. La justificación de la unidad descansa en la afirmación de que todos 
los contratos de seguro tienen la misma causa: la función indemnizatoria, ya se 
trate de una indemnización objetiva –que se fija tras el acaecimiento del siniestro 
valorando objetivamente sus consecuencias–, ya se trate de una subjetiva –en la 
que, como sucede con la vida humana, la suma que debe indemnizarse es fijada 
a priori–.

Por el contrario, los defensores de la tesis dualista niegan la función in-
demnizatoria de los seguros para caso de muerte y de supervivencia. Entienden 
los referidos autores que si bien en los seguros de personas el siniestro (muerte o 
supervivencia) puede producir un daño, no es necesario que así sea. El asegurador 
ha de cumplir su prestación, aunque se origine con ella un beneficio patrimonial. 
No existe relación alguna entre la prestación debida por el asegurador y las con-
secuencias del siniestro, ya que el asegurador está obligado a pagar el capital o 
la renta convenidos, aunque no exista daño, y, aun cuando exista, la prestación 
del asegurador no toma como referencia el importe real de este. La consecuen-
cia lógica consiste, pues, en negar la función indemnizatoria de los seguros de 
supervivencia y muerte, sobre todo teniendo en cuenta que otorgar una función 
indemnizatoria a los seguros de personas no conduce a ningún resultado, ya que 
dichos seguros tienen su propio régimen jurídico.

De otro lado, los defensores de la tesis dualista entienden que en todo 
contrato de seguro se asume el riesgo de tener que hacer frente a una necesidad 
económica, pero solo hay indemnización en sentido estricto en los seguros con-
tra daños. En los seguros sobre la vida, la necesidad patrimonial es abstracta; 
el asegurador se obliga a pagar una suma fijada de antemano en atención a la 
prima y no en función del daño efectivamente sufrido. Por eso se distingue entre 
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seguros de concreta cobertura de necesidad (seguros de daños), en los que la 
prestación del asegurador queda supeditada a la existencia y valoración del daño 
realmente sufrido, y cuya función es, por consiguiente, puramente indemnizato-
ria; y seguros de abstracta cobertura de necesidad (seguros de personas), en los 
que la prestación del asegurador consiste en el pago de una suma de dinero, con 
independencia de si se produjo o no el daño y cuya función, cuando no busca una 
concreta cobertura de necesidad, es de puro ahorro.

Esta teoría tampoco ha escapado a la crítica, ya que la distinción entre ambas 
categorías no es del todo nítida. No es posible equiparar los seguros de abstracta 
cobertura de necesidad con los seguros de personas, pues dentro de estos hay 
seguros que comparten principios propios de los seguros de daños. Así lo reconoce 
el propio legislador, al permitir la subrogación respecto de los gastos de asistencia 
sanitaria. A mayor abundamiento, incluso el seguro de vida tiene modalidades que 
carecen de una función de ahorro o capitalización (por ejemplo, seguro temporal 
para caso de muerte) y modalidades, otras, con un interés susceptible de valoración 
objetiva (por ejemplo, seguro de amortización de préstamos). 

Sirvan estas líneas como anticipo: en esta obra defenderé la superación de 
esta dialéctica, pues resulta acreditado –desde mi modesto punto de vista– que 
en la actualidad se ha consolidado una tercera clase de contrato de seguro, los 
seguros de prestación de servicios, que deben integrarse en cualquier construcción 
conceptual que aspire a ser explicativa del seguro de una forma holística.

Ahora bien, creo conveniente iniciar este capítulo rememorando el debate 
entre los defensores de la tesis indemnizatoria y los autores que han preconi-
zado la tesis dualista, pues delimita el contexto doctrinal en el que se pergeñó 
la vigente definición del contrato de seguro. La interpretación de los preceptos 
vigentes, en definitiva, no debe obviar el contexto en el que se redactó la Ley.

II.	 La definición del artículo 1 lcs

El artículo 1 lcs define el seguro como «el contrato por el que el asegurador 
se obliga, mediante el cobro de una prima y para el caso de que se produzca el 
evento cuyo riesgo es objeto de cobertura, a indemnizar o a satisfacer un capital, 
una renta u otras prestaciones convenidas».

El legislador español ha optado por incluirse entre los que definen el contrato 
de seguro frente a aquellos otros que han obviado cualquier intento en este sentido. 
La superación de la distinción entre el seguro civil y el seguro mercantil, presente 
en nuestros códigos vigentes en el momento de redacción de la lcs, y el interés 
que podía ofrecer un acotamiento positivo de la institución fueron las razones 
que impulsaron a la formulación de un concepto de seguro. Los redactores del 
anteproyecto de la lcs, inspirándose en la definición contenida en el artículo 1882 
del Código Civil italiano, trataron de elaborar una definición descriptiva en la que 
se evitara, en la medida de lo posible, tomar partido por alguna de las posiciones 
doctrinales existentes –que acabamos de exponer en el epígrafe precedente– y 
que se incluyeran las modalidades básicas del seguro. 
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En su tenor literal se aprecia la intención de neutralidad de los redactores 
del anteproyecto, pero la redacción final choca con el atisbo de un cierto recelo 
hacia la teoría unitaria que se aprecia fundamentalmente en sede de la prestación 
comprometida por el asegurador, como luego expondré. Asimismo, es justo re-
conocer que el artículo 1 lcs también podría ofrecer una interpretación propia 
de los defensores de la teoría unitaria, por lo que el reiterado precepto no acabó 
con la polémica en torno a la naturaleza sobre el contrato de seguro.

Sentado lo anterior, procede ocuparnos detenidamente de los diferentes ele-
mentos que componen la definición legal, pues solo desde aquí es dable construir 
el concepto de contrato de seguro a partir de los requisitos que deben conformarlo.

1.	 El asegurador… y el tomador

El artículo 1 lcs incluye como sujeto de la definición al asegurador. Se nos 
presenta como el obligado contractual a efectuar la prestación cuando concurra 
el siniestro y como el acreedor de la prima que ha de abonar el tomador. Dada 
la naturaleza sinalagmática de las obligaciones de las partes en el contrato de 
seguro, la contraprestación al pago de la prima reside en el cumplimiento de la 
prestación comprometida cuando sobrevenga el siniestro.

Por el contrario, la otra parte del contrato de seguro, el tomador, se encuen-
tra elíptica. Es más, esta omisión conduce a incurrir en una cierta imprecisión 
al recurrir en la definición legal al término mediante para referirse a la relación 
jurídica del asegurador respecto de la prima cuando es una cuestión plenamente 
pacífica. El asegurador es el acreedor y el tomador el deudor de esta obligación 
sinalagmática. Hubiera sido más fácil incluir en la definición a los dos sujetos: el 
asegurador, como obligado a efectuar una prestación, y el tomador, como deudor 
de la prima. Sin embargo, esta omisión y su subsiguiente omisión carecen de 
relevancia práctica, por lo que no nos detendremos más en su resolución: nadie 
cuestiona que en el contrato de seguro deben concurrir dos partes: asegurador 
y tomador.

Centrándonos en el asegurador, no puede obviarse que está sometido a 
una intensa supervisión para garantizar la efectividad de la prestación cuando, 
eventualmente, se produzca el siniestro. Dicho interés público es el que justifica 
la ordenación y supervisión de las entidades aseguradoras por la Administración, 
especialmente al objeto de comprobar que mantienen una situación de solvencia 
suficiente para cumplir su objeto social.

Precisamente, la idea de mutualidad, subyacente en el contrato de seguro, es 
la que conduce a calificarlo de contrato de empresa. Fue Vivante quien ya en 1887 
incluyó dentro de los elementos esenciales del seguro la necesidad de que fuera 
estipulado por una empresa aseguradora, entendiendo por tal la que, asumiendo 
habitualmente los riesgos de otros, constituye un fondo con la contribución de los 
asegurados, capaz de hacer frente al capital acordado en el momento prometido. 

El ejercicio efectivo y habitual de esta empresa no es, por tanto, un dato 
extraño a la relación jurídica entre los contrayentes. El citado autor argumentó 
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que sin la formación de las correspondientes provisiones con las primas faltaba 
al asegurado la seguridad, que es, en definitiva, el fin esencial del contrato. Ade-
más, el capital social o el fondo mutual que toda entidad aseguradora ha de reunir 
sería irrealizable si el negocio de seguros se ejerciera aisladamente. Finalmente, 
señaló Vivante que muchas instituciones anexas generalmente al contrato (como 
el rescate de la póliza o la participación en beneficios en los seguros de vida) 
resultarían inexplicables si este se manifestase aisladamente.

La tesis propugnada por Vivante ha sido objeto de acaloradas discusiones 
doctrinales. En España este debate también se ha producido. Una parte de la doc-
trina española aceptaba la tesis propuesta por Vivante, aunque también existían 
detractores prestigiosos.

Ahora bien, el sistema de ordenación y supervisión estatal vigente en nuestro 
país tiene como piedra angular el sistema de autorización permanente, en virtud 
del cual:

a)	Se examinan los requisitos financieros, técnicos y profesionales precisos 
para acceder al mercado asegurador.

b)	Se controlan las garantías financieras y el cumplimiento de las normas 
contractuales de seguro y actuariales durante la actuación en dicho mercado.

c)	Se determinan las medidas de intervención sobre las entidades asegurado-
ras que no ajusten su actuación a dichas normas, pudiendo llegar, incluso, 
a la revocación de la autorización administrativa o a la disolución de la 
entidad.

El sistema encuentra su norma de cierre en la sanción de nulidad contenida 
en el artículo 24 lossear, en relación con los artículos 3, 4, 5, 20 y 22 de la citada 
ley. Este artículo 24 lossear, desde mi punto de vista, consagra la concepción 
de que el objeto social de las entidades aseguradoras es exclusivo y excluyente, 
declarando la nulidad de pleno derecho de los contratos celebrados por entidad 
no autorizada, cuya autorización haya sido revocada o ha transgredido los límites 
de la autorización. A la vista de lo preceptuado, parece difícil continuar negando 
que el seguro sea un contrato de empresa. La presencia de un asegurador en los 
términos prescritos por la normativa ordenadora forma parte de los elementos 
esenciales del contrato de seguro, pues todo contrato estipulado por una entidad 
que no pueda ser calificada como tal es nulo.

2.	 Su naturaleza contractual

Aunque resulte una obviedad, es necesario recordar que cuando hablamos 
sobre un seguro lo estamos haciendo de un contrato. Así lo afirma de manera ex-
presa el legislador en la definición, aludiendo explícitamente a que es un contrato.

La autonomía de la voluntad ejerce, por tanto, un papel central en el derecho 
del seguro. Ahora bien, la libertad de pactos establecida en el artículo 1255 cc 
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ha sido atenuada como consecuencia de la necesaria protección del asegurado, 
imponiendo a sus preceptos una naturaleza semiimperativa en su artículo 2 lcs.

El movimiento de protección del consumidor, que aparece en los años 
setenta ligado a un determinado grado de desarrollo socioeconómico, se explica 
por la desigualdad de los particulares frente a los empresarios, en la que el nivel 
superior de estos últimos se observa tanto en el aspecto económico y de organi-
zación como en el relativo a conocimientos específicos sobre la materia objeto 
del contrato. Se trata de paliar o evitar legalmente esa desigualdad.

El régimen jurídico sobre contrato de seguro contenido en el Código de 
Comercio era dispositivo, en consonancia con los principios liberales imperantes 
durante la codificación europea. Sin embargo, las desigualdades existentes entre el 
asegurado y el asegurador conducían, en la práctica, a que la compañía impusiera 
sus clausulados al asegurado. El Código de Comercio tenía un papel subsidiario, 
y, además, de escasa relevancia por el régimen imperfecto que contenía. 

Esta desprotección de los asegurados condujo a que en la Ley supervisora 
de 1908 y su Reglamento de desarrollo se estableciera un control administrativo 
sobre las pólizas de seguro. Las entidades solo podían usar, en la contratación, 
las pólizas cuyos modelos tuviesen presentados y aprobados por la Dirección 
General de Seguros, bien en su expediente de inscripción, bien, en el caso de 
nuevas pólizas, con posterioridad. 

Este sistema evolucionó en aras de una simplificación de los trámites ad-
ministrativos para su aprobación. Con dicha finalidad, la Dirección General de 
Seguros comenzó a establecer clausulados de póliza que gozaban de un carácter 
general. De este modo, para la aprobación por parte de la Administración era 
suficiente comprobar que las pólizas remitidas por la compañía aseguradora se 
ajustaban al modelo aprobado. Tal práctica condujo a una cierta uniformidad en 
los condicionados generales ofertados por las distintas aseguradoras que opera-
ban en el mercado, lo que producía un descenso de la competencia en el sector. 

La doctrina criticaba que fuese la Administración la que, de facto, dis-
ciplinara el contrato de seguro. Se apostó por invertir el sistema y ofrecer una 
regulación contractual imperativa que protegiera a los asegurados, siempre que 
dicha regulación fuera de derecho privado. Así surgió la vigente Ley de contrato 
de seguro, que fue el primer paso significativo del legislador español en aras de 
la protección del asegurado. La lcs se inserta dentro de la corriente legislativa 
imperante en Europa, que dota de carácter imperativo a sus preceptos, salvo que 
el acuerdo alcanzado por las partes resulte más beneficioso para el asegurado 
(semiimperatividad). Se proporcionan, de esta forma, unos derechos que, como 
mínimo, han de reconocerse a los asegurados. Todo ello sin olvidar la transcen-
dencia del control de los condicionados generales de las pólizas. La lcs anticipó 
en cuatro años a los asegurados la protección que generalizó en 1984 a todo 
consumidor la Ley general para la defensa de los consumidores y usuarios y que 
continúa vigente en la actual regulación.

Ahora bien, aunque la lcs tiene carácter semiimperativo y la libertad de 
pactos encuentra, consiguientemente, ciertos límites, el seguro sigue siendo un 
contrato, por lo que la autonomía de la voluntad de las partes resulta esencial a la 


