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Vorwort

Willkommen zu diesem Buch iiber die spannende Welt der Aulenwirt-
schaft, das aus drei Teilen besteht:

Teil 1: Hier wird es um die allgemeinen und theoretischen Grundlagen
gehen, die fiir die Auflenwirtschaft von Bedeutung sind. Ein Blick auf
die aktuelle Situation in Deutschland rundet den Blick ab.

Teil 2: Die Weltwirtschaftsordnung — mit der Weltordnung im Allge-
meinen sowie der Weltwirtschaftsordnung, der Weltfinanzordnung
und der Weltumweltordnung im Speziellen — wird hier im Mittelpunkt
stehen.

In einem kurzen Exkurs werden wir dort auch einen Blick auf die mi-
litarische und religiose Weltordnung werfen.

Teil 3: Die Regionalisierung inklusive regionaler Wirtschaftsabkom-
men — in der Theorie und anhand von vielfaltigen tatsdchlichen Ab-
kommen schliefit dann dieses Buch ab.

Im Verlauf werden wir uns mit zahlreichen Facetten von internationalen
Handelsbeziehungen und deren Auswirkungen auf die Wirtschaft befas-
sen und dabei unterschiedliche Sichten einnehmen.

Es geht dabei in allen drei Teilen nicht nur um einen theoretischen Hin-
tergrund, vielmehr stehen auch die Praxis sowie aktuelle Entwicklungen
im Vordergrund.

Denn die Welt und damit auch der Handel iiber Lindergrenzen hinweg
befindet sich im Wandel, und das nicht erst seit der Corona-Pandemie.
Die Griinde dafiir sind vielfaltig und einige werden Ihnen bekannt vor-
kommen - von der Corona-Pandemie, uber die zunehmenden Versuche,
geopolitische Interessen auch mit Gewalt durchzusetzen, iiber die Klima-
krise, Migrationsprozesse, schnelle oder aber zu langsame Fortschritte in
der Digitalisierung im internationalen Vergleich bis hin zu einem zuneh-
menden Mangel an qualifizierten Fachkréften in einigen Staaten wie bei-
spielsweise auch in Deutschland.

Es gibt weitere Grinde, die nicht fiir alle Staaten gelten, wie beispiels-
weise ein Deutschland zugeschriebener, stark ausgeprégter Biirokratis-
mus, in Verbindung mit im internationalen Vergleich hohen Arbeitskos-
ten und einer hohen Steuerlast fiir Privatpersonen und fiir Unternehmen.

Aber schon vor der Corona-Pandemie war die liickenlose Versorgung der
Bevolkerung mit bestimmten Gilitern wie beispielsweise Arzneimitteln
keine Selbstverstandlichkeit mehr.
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Reibungslos funktionierende Lieferketten fiir Rohstoffe, Bauteile und fer-
tige Produkte sind fiir Unternehmen iiberlebensnotwendig, denn Produk-
tionsengpésse bis hin zu Produktionsausfallen und Reputationsverlusten
kann sich kein Unternehmen erlauben.

Eine vergleichbar hohe Bedeutung fiir einen funktionierenden Auflen-
handel und damit einen steigenden, mindestens gleichbleibenden Wohl-
stand haben auf der Ebene von Staaten und der Europaischen Union Han-
delsabkommen mit anderen Staaten und Regionen weltweit.

Diese kurzen Ausfithrungen zeigen bereits, dass Aufienhandel vielfaltig
und vielschichtig ist und sich in einem stetigen Wandel befindet.

Sie werden die Moglichkeit haben, das Kennengelernte anhand von pra-
xisorientierten Aufgaben anzuwenden — selbstverstiandlich finden Sie die
zu den Aufgaben passenden Antworten jeweils am Ende der oben vorge-
stellten drei Teile dieses Buches.

Die Bedeutung von Aufienhandel auch und insbesondere fiir das export-
orientierte Deutschland fasst das folgende Zitat des ehemaligen Prasiden-
ten und aktuellen Ehrenprasidenten des Arbeitgeberverbands Gesamt-
metall, Martin Kannegiefler, gut zusammen:

~Wenn mein Unternehmen nur fiir Deutschland produzieren wiirde,
kénnten wir den Betrieb jeden Dienstag um elf Uhr schlieBen.”

(KannegieBer, n. d.)
Die Auswirkungen einer ,SchlieBung um elf Uhr® wiren eine deutlich
geringere Anzahl von benétigten Arbeitskraften, verbunden mit einer
steigenden Arbeitslosigkeit, weniger Kaufkraft der deutschen Bevolke-
rung und damit einem nachlassenden inldndischer Konsum und Vielem
mehr.

Kurz gesagt bedeutet Auflienhandel ein erhebliches Maf} an zusétzlichem
Wohlstand insbesondere fiir Deutschland. Andersherum ausgedriickt
geht ein nachlassender Auflenhandel einher mit einem deutlichen Wohl-
standsverlust.

Wir wiinschen Ihnen viel Spaf3 bei der Lektiire dieses Buchs.

Thre
Gerhard Puhlmann und Irene Rath

Hinweis
Die Inhalte dieses Buchs basieren auf von den Autoren unter gleichem Titel

erstellten Studienheften der Europdischen Fernhochschule Hamburg GmbH,
University of Applied Sciences.
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Einleitung

Naturgemaéf beinhaltet ein Schwerpunkt zu Grundlagen, hier den aufien-
wirtschaftlichen Grundlagen, einiges an Theorie. Diese Theorie ist jedoch
zwingend fiir das weitere Verstandnis notwendig, warum es Aufienhan-
del tiberhaupt gibt und welche Mechanismen ihn begiinstigen oder aber
behindern. Letztendlich ist es daher das Ziel dieses ersten Teils des Bu-
ches, das Ristzeug zu schaffen, um die Auswirkungen von weltweiten
Ereignissen auf die Auflenwirtschaft besser verstehen, einordnen und be-
urteilen zu konnen.

Beispielsweise erfahren die Uberwachung und die regelmiflige Neu-
bewertung von Risiken in landeriibergreifend agierenden Unternehmen
seit Jahren einen deutlich héheren Stellenwert. Dazu gehort die Uberprii-
fung von ,Make-or-Buy“-Entscheidungen genauso wie eine hohere La-
gerhaltung in (teilweiser) Abkehr von ,Just-in-Time“-Produktionen. Teu-
rere Zulieferer konnen sich lohnen, wenn diese ihren Sitz im eigenen
Staat oder in Nachbarstaaten haben — anstelle von Zulieferern am ande-
ren Ende unserer Welt mit entsprechend hoheren Risiken. Ein Bauteil (et-
was) teurer zu erhalten ist am Ende sinnvoller als ein Bauteil gar nicht
oder mit erheblichen Verzégerungen zu erhalten.

Auch wenn Grundlagen und insbesondere Auf3enwirtschaftstheorien los-
gelost sind von einzelnen Staaten, wird in diesem Teil des Buchs in einem
Kapitel die Situation in Deutschland eine Rolle spielen — auch um ein Ge-
fuhl fir die Entwicklungen im Auflenhandel aus einer deutschen Per-
spektive heraus zu erhalten.

In diesem Teil des Buchs geht es nicht um einen umfassenden Blick auf
alle Entwicklungen seit dem zweiten Weltkrieg, vielmehr geht es um ak-
tuelle Ereignisse mit wesentlichen Auswirkungen auch auf den Aufien-
handel.

Welche Bedeutung und Macht ein freier Handel und damit auch ein freier

Auflenhandel haben, verdeutlicht das folgende Zitat von Adam Smith:
»~Die Macht des freien Handels liegt darin, dass er den Wohlstand einer
Nation mehrt und das Angebot an Gitern und Dienstleistungen erweitert.”
(Smith, n. d.)






1 Definition und Kategorisierung von AulSenhandel

Nach Abschluss dieses Kapitel

- konnen Sie erklaren, was unter ,Aulenhandel” verstanden wird, welche
Formen von AuBenhandel es gibt und welche wesentlichen Akteure

- wissen Sie, welche Wirtschaftszweige nach der International Standard In-
dustrial Classification (ISIC) der UN fir den AuBenhandel wesentlich sind

- kennen Sie die Vor- und Nachteile von AuRenhandel sowie die Risiken,
die aus AuBenhandel entstehen kdnnen

1.1 AuBenhandel, was ist das?

Will man sich dem Begriff ,,Auflenhandel® nahern, bietet sich zuerst ein

Blick auf die Definition von Aufienhandel an, hier auf die des Deutschen
Statistischen Bundesamtes (Destatis).

2Unter AuBenhandel versteht man den Austausch von Giitern

tber Staatsgrenzen hinweg.”

(Statistisches Bundesamt Deutschland, Destatis, 2024a)

Fiir den weiteren Verlauf ist wichtig, was unter ,,Giitern“ zu verstehen ist
und wie diese unter anderem von ,Waren“ abgegrenzt werden:

Guter kénnen dabei sowohl materielle Glter sein (Waren, wie beispiels-
weise Fahrzeuge, Maschinen, Lebensmittel, Spielzeug), als auch immateri-
elle Glter (Dienstleistungen wie beispielsweise Finanzdienstleistungen
oder Transporte).

Giiter sind also der Oberbegriff fiilr Waren und Dienstleistungen.

Wihrend es fir Aulenwirtschaft ausreicht, wenn grenziiberschreitende
Handelsbeziehungen zwischen den Beteiligten aus zwei Staaten existie-
ren, geht es bei der Weltwirtschaft und einem globalen Handel um welt-
weite Handelsbeziehungen und Verflechtungen.
Wesentliche Formen des Auflenhandels sind
der Import, das heif3t der grenziiberschreitende Bezug von Wirtschafts-
leistungen aus dem Ausland.
der Export, das heifit die grenziiberschreitende Bereitstellung von
Wirtschaftsleistungen an Abnehmende aus dem Ausland.

der Transithandel, das heifit der Import von Wirtschaftsleistungen aus
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dem Ursprungsland durch einen Transithdndler kombiniert mit dem
Export der unverdnderten Wirtschaftsleistung an Kundinnen und
Kunden in einem weiteren Bestimmungsland.

Dartiber hinaus gibt es Sonderformen, vor allem auslandische Direkt-
investitionen (ADI), auf die im Unterkapitel 2.4 weiter eingegangen wird.

Wenn von ,grenziiberschreitenden Handelsbeziehungen® gesprochen
wird, sind die eigentlichen Akteure im Wesentlichen Unternehmen und
Institutionen aus einem Staat, mit Absatzméirkten beziehungsweise Kun-
dinnen und Kunden in anderen Staaten. Auch grenziiberschreitende Han-
delsbeziehungen zwischen einer Muttergesellschaft und deren in anderen
Staaten ansiassigen Tochtergesellschaften werden dem Auflenhandel zu-
gerechnet (Biiter, 2020, S. 1f). Dazu kommen viele weitere in Auflenhan-
del involvierte Akteure, unter anderem

internationale Organisationen wie beispielsweise die Welthandelsorga-
nisation (World Trade Organization, WTO), die mit ihren Abkommen

— GATT (General Agreement on Tariffs and Trade, Allgemeines Zoll-
und Handelsabkommen fiir Waren),

— GATS (General Agreement on Trade in Services, Allgemeines
Ubereinkommen iiber den Handel mit Dienstleistungen), und

— TRIPS (Agreement on Trade-Related Aspects of Intellectual Pro-
perty Rights, Ubereinkommen iiber handelsbezogene Aspekte der
Rechte des geistigen Eigentums)

einen Rahmen fiir den weltweiten Handel mit Waren und Dienstleis-
tungen vorgibt, oder

die beteiligten Staaten, die den jeweiligen nationalen Rahmen fiir Ex-
porte und Importe vorgeben.

Beispielsweise seien hier das Aulenwirtschaftsgesetz (AWG) oder die
Auflenwirtschaftsverordnung (AWYV) in Deutschland genannt.

Eine komplette Darstellung aller (relevanten und weniger relevanten)
Akteure soll hier kein Schwerpunkt sein.

1.2 Kategorisierung von AuBenhandel durch die UNO

Auf3enhandel kann alle und damit die unterschiedlichsten wirtschaftli-
chen Tatigkeiten umfassen.

Um ein Gefuihl fiir die Vielfaltigkeit der Wirtschaftszeige zu erhalten, bie-
tet sich die in Tabelle 1.1 dargestellte ,Internationale Standardklassifika-
tion der Wirtschaftszweige“ der UNO (International Standard Industrial
Classification, ISIC) an, die fiir weltweite Statistiken Anwendung findet.
Aus der Klassifizierung selbst ist erst einmal nicht erkennbar, ob es sich
um Handel im Inland oder um Auf3enhandel handelt.
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Tab. 1.1: Internationale Standardklassifikation der UNO von Wirtschaftszweigen, ISIC
(eigene Darstellung in Anlehnung an International Labour-Organisation, 2023)

Aggregierte Wirtschaftstatigkeit

1. Land-, Forst- und
Fischereiwirtschaft

Pflanzen- und Tierproduktion, Jagd und damit verbun-
dene Dienstleistungstatigkeiten

Forstwirtschaft und Holzeinschlag

Fischerei und Aquakultur

2. Nicht-Landwirt-
schaft

Industrie

Herstellung

Konstruktion

Bergbau und Gewinnung von Stei-
nen und Erden; Strom-, Gas- und
Wasserversorgung

Dienste

Marktdienstleistungen (Handel;
Transport; Unterkunft und Verpfle-
gung; Unternehmens- und Verwal-
tungsdienstleistungen)

Nicht-marktwirtschaftliche Dienst-
leistungen (Offentliche Verwaltung;
kommunale, soziale und andere
Dienste und Aktivitaten)

Es handelt sich in der Tabelle 1.1 nur um die obersten Stufen der von der

UNO verwendeten Klassifizierung.

Im weiteren Verlauf dieses Kapitels wird kurz auf aktuelle und wesent-
liche Entwicklungen in den Clustern

Industrie (hier: Herstellung und Konstruktion als produzierendes Ge-

werbe),

Dienstleistungssektor (hier: die Marktdienstleistungen aus Tabelle

1.1), sowie

Land-, Forst- und Fischereiwirtschaft

insbesondere mit Bezug auf den Auflenhandel eingegangen. Dabei wer-
den unterschiedliche Blickwinkel eingenommen — nicht zuletzt, um die
Vielfalt von Auflenwirtschaft zu verdeutlichen.

1.3 Vorteile von Aullenhandel

Fir Aufienhandel sprechen vielfaltige Griinde wie

eine Nicht-Verfiigbarkeit beziehungsweise nicht ausreichende Verfiig-
barkeit von Giitern in einzelnen Staaten. Durch Importe wird die Ver-
sorgungssicherheit beispielsweise fiir Rohstoffe, die fiir die Herstel-
lung von Giitern unabdingbar sind, verbessert.
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die Ausnutzung von Kostendifferenzen zwischen Staaten.
(zusatzliches) Wirtschaftswachstum und Wohlstandsmehrung, auch
resultierend aus der Nutzung der beiden vorgenannten Aspekte.

Auf alle drei Aspekte wird in Unterkapitel 3.1 weiter eingegangen.
Zusétzlich zu nennen sind beispielsweise:

die Ausweitung und Sicherung von Beschaftigung, durch eine héhere
Produktion als nur fiir das Inland und durch eine Risikostreuung tiber
mehrere Absatzmirkte. Dadurch steigen die Einkommen und der
Wohlstand von Arbeitnehmenden, diese Einkommen stehen fiir zu-
satzlichen Konsum zur Verfiigung,

die Auslastung von Produktionskapazititen, gerade bei saisonalen
Schwankungen im Inland durch den Export von iiberschiissiger Pro-
duktion,

die Steigerung von Umsatz und Gewinn von Unternehmen und eine
Risikooptimierung iiber die bereits oben erwéihnten zusatzlichen Ab-
satzmarkte,

eine hohere Produktion, die den Unternehmen Kosteneinsparungen
durch die Nutzung von Skaleneffekten ermoglicht,

Wettbewerbsvorteile durch Spezialisierungen,

zusatzliche Steuereinnahmen fir Staaten, insbesondere durch die vor-
genannten Umsatz- und Gewinnsteigerungen,

Deviseneinnahmen fiir exportorientierte Staaten (Koch, 2023, S. 109ff).
Zusammengefasst bildet folgende Tabelle 1.2 die Vorteile von Aufienhan-
del ab, unterteilt in Vorteile fur das Inland und in internationale Vorteile.

Tab. 1.2: Vorteile von AuBenhandel (Koch, 2023, S. 112)

inlandische Vorteile internationale

Vorteile

Exporte

Importe

Schaffung und Sicherung
von Arbeitsplatzen, Ein-

kommen, Gewinnen und
Steuereinnahmen

Bessere Versorgung im
Inland durch VergroRRe-
rung der Gutervielfalt
(Qualitat, Innovation,
Preis) und Intensivierung
des Wettbewerbs

Steigerung des allge-
meinen Wohlstands
durch Nutzung interna-
tionaler Arbeits-
teilung

Erzielung von Wettbe-
werbsvorteilen durch
Skalen-, Skill- und Scope-
Effekte:

Kostensenkungen, Inno-
vationseffekte, Speziali-
sierungen, Effizienzstei-
gerungen

Schaffung von Produkti-
onsvoraussetzungen
(beispielsweise Roh-
stoffe, Energietrager)

Ausgleich von Mangel
und Uberfluss



Exporterldse sichern die
Finanzierung von Impor-
ten durch Devisenein-
nahmen
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Verbesserung der Produk-
tionsmaoglichkeiten (bei-
spielsweise Patente, preis-
gunstige Vorprodukte)

(Méglicher) Abbau von
Produktionsuberschiissen

Vermeidung von Produk-
tionsnachteilen im Inland

3. Tendenz zur Krisen-
vermeidung auf-
grund wechselseiti-
ger Abhangigkeit

(beispielsweise Umwelt-
belastung, schwankende
Kapazitatsauslastung)

Handelsbilanz-
defizit

Tendenzielle Verstarkung der Wirkungen

Handelsbilanz-
uberschuss

Finanzierung von Defizi- .
ten in anderen Teilbilan-
zen der Leistungsbilanz

Zusitzlich konnen tiber eine strategische Handelspolitik in unterschiedli-
cher Auspriagung und Intensitit auch geopolitische Ziele von Staaten er-
reicht werden, beispielsweise in Form der Schaffung von Abhangigkeiten.

Ein Beispiel fiir geopolitische Ziele findet sich im folgenden Unterkapitel 1.4.

1.4 Nachteile von AuRenhandel

Der wesentliche Nachteil aus Auf3enhandel sind unterschiedliche Arten
und unterschiedliche Auspriagungen von Abhingigkeiten.

Ein Beispiel fiir die Abhingigkeit von Staaten ist die Neue Chinesische
Seidenstrafle (OBOR, ,One Belt, One Road“ oder auch BRI, ,Belt and Road
Initiative®), die seit 2013 nicht nur den chinesischen Aufienhandel starken
soll, sondern auch den Einfluss der VR China in der Welt. Wahrend dieses
Vorgehen fiir die VR China vorteilhaft erscheint, sind tiber die Jahre Ab-
hangigkeiten von Schwellen- und Entwicklungslandern entstanden:

»Mehr Kredite, mehr Abhéangigkeiten

Die ,Neue SeidenstralBe’ Chinas wird teurer: 60 Prozent der Auslands-
kredite drohen auszufallen. Um dies zu vermeiden, vergibt Peking
Rettungsdarlehen und schafft so neue Abhdngigkeiten.

GemaR einer Studie des Kieler Instituts fiir Weltwirtschaft (IfW) hat
das ambitionierte Handelsprojekt ,Neue Seidenstralle’ flir China hohe
Kosten zur Folge. Immer mehr Schwellen- und Entwicklungslander, die
von der Volksrepublik Kredite fiir den Bau von Infrastruktur aufge-
nommen haben, kénnen diese nicht mehr planmaRBig bedienen. Als
Folge dessen habe die chinesische Regierung in den letzten Jahren
die Vergabe von Rettungskrediten erheblich erhéht. [...]

Fest steht: Durch die Vergabe immer neuer Kredite verstrickt Peking die Schuldner-
lander in immer starkere Abhangigkeiten — und starkt so seine geopolitische Position.”

(Tagesschau, 2023a)
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Ebenso kénnen Rohstoffabhiangigkeiten genannt werden, wie die vieler
europdischer Staaten von Russland bei Ol-, Gas- und Kohleimporten vor
deren Einmarsch in die Ukraine am 24. Februar 2022.

Es gibt weitere Nachteile, beispielsweise

kann es zu einer Ungleichverteilung der Vorteile von Auflenhandel
zwischen den beteiligten Staaten kommen;
kann es bei neuen protektionistischen Mafinahmen, wie beispielsweise
Exportquoten oder -verboten, Unternehmen und Staaten schwerfallen,
kurzfristig zu reagieren;
miissen exportorientierte Staaten wie Deutschland (in angemessenem
Umfang) die Interessen und die Situation in den Partnerstaaten in ihrer
eigenen Auflenpolitik beriicksichtigen;
stehen Exporte fiir das Inland nicht mehr oder nur eingeschrankt zur
Verfiigung — es kann zu einem Preisanstieg im Inland kommen, gerade
bei einer steigenden Nachfrage aus dem Ausland;
kann eine fiir den Auf3enhandel hohere Produktion zusétzlich die Um-
welt im Exportstaat belasten;
kénnen zu hohe Importe zu einer sinkenden Produktion im Inland und
damit zu einer Gefihrdung von Arbeitsplitzen und des Wohlstands
fuhren;
kann Knowhow verloren gehen, wenn Giiter nicht mehr im Inland pro-
duziert werden;
werden illegaler Handel, Wirtschaftskriminalitit (unter anderem Pro-
duktpiraterie) und Cyberkriminalitit fir Taterinnen und Téter einfa-
cher (Koch, 2023, S. 114ff).
Zusiatzlich gibt es Risiken, die aus dem grenziiberschreitenden Handel
entstehen. Auf diese wird im Unterkapitel 1.5 eingegangen.
Zusammengefasst bildet folgende Tabelle 1.3 die Risiken ab, die aus Au-
Blenhandel entstehen kénnen — unterteilt in Risiken fiir das Inland und in
internationale Risiken.

Tab. 1.3: Nachteile von AuRenhandel (Koch, 2023, S. 121)

inlandische Nachteile Internationale
Exporte Importe Nachteile

Abhangigkeit als Kernproblem auf nationaler und internationaler Ebene

Ubernahme von Absatz- | Méglicher Verzicht auf Ungleiche Verteilung
und Beschaftigungsrisi- Arbeitsplatze und Ein- von AuBenhandelsvor-
ken flr das Ausland kommen teilen, vor allem von

Massenproduktions-
und Spezialisierungs-
vorteilen




Ubernahme von Produk-
tionsrisiken (beispiels-
weise Umweltrisiken)
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Verzicht auf entwick-
lungs- und produktions-
bedingte Vorteile (Zu-
kunftstechnologien,
Erfahrungen, Synergie-
effekte)

Klima- und Umwelt-
probleme durch zuneh-
menden Handel (Trans-
porte, Schadstoffemis-
sionen, Oko-Dumping)

Eventuelle Beeintrachti-
gung der inlandischen
Versorgung (Ausbeutung
von Ressourcen, Verwen-
dung knapper Faktoren)

Erfordert Devisenein-
nahmen durch Export-
erldse zur Finanzierung

Krisenverscharfung
durch Handel mit Rus-
tungsgutern

Inflationsrisiken durch
Kapazitatstberlastung

Gesundheitsgefahren
durch Importe durch
Nichtbeachtung von Ver-
braucherschutzgesetzen

Inflationsrisiken durch
Limportierte Inflation”

Handelsbilanz-
uberschuss

Handelsbilanz-
defizit

Tendenzielle Verstarkung der Wirkungen

Forderungsrisiko: Bei
Abwertungen sinkt der
Gegenwert von Devisen-
forderungen

Mogliche Tendenz zur
Auslandsverschuldung

Evtl. protektionistische
Gegentendenzen

Illegaler Handel (Pro-
duktpiraterie, Drogen,
geschiitzte Produkte,
Waffen, gestohlene
Guter)

Aus Sicht der Autoren Uberwiegen die im Unterkapitel 1.3 vorgestellten,
aus AuBenhandel resultierenden Vorteile deutlich gegentiber den hier vor-

gestellten Nachteilen.

1.5 Risiken im Auenhandel

Vor allem resultierend aus den unterschiedlichen (Rechts-)Systemen der
an Auflenhandel beteiligten Staaten und den teilweise deutlich langeren

Transportwegen gibt es im Auflenhandel Risiken.

Politische Risiken

Beispielsweise konnen Kriege, Revolutionen, Biirgerunruhen, Embar-
gos, Verstaatlichungen usw. dazu fithren, dass der Verkaufer den ver-
einbarten Kaufpreis nicht erhéilt, da eine Bezahlung fiir den Kaufer
nicht moglich ist oder die Ware verloren geht, beschlagnahmt wird
oder beschidigt beim Empfinger ankommt.
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Auch konnen Anderungen von Export- und Importbestimmungen
durch einen Staat zu Problemen fiir Verkaufer und / oder Kaufer fiih-
ren.

Transferrisiken

sind devisenrechtliche Mafinahmen eines Staates oder einer Zentral-
bank, durch die einem Kaufer der Erwerb der fiir die Bezahlung not-
wendigen Devisen unmoglich gemacht wird.

Delkredere-Risiko

Das Delkredere- oder auch Ausfallrisiko tritt auch im inldndischen
Handel auf und umfasst vor allem die Zahlungsunfihigkeit oder -un-
willigkeit des Kaufers. Die ausfallende Bezahlung kann zu Liquiditats-
problemen bei dem Verkaufer fithren.

Risiken aus hoherer Gewalt,

beispielsweise aus Naturkatastrophen oder Pandemien wie der Coro-
na-Pandemie, die dem Verkaufer den Versand der Ware oder dem Kiu-
fer den Empfang der Ware unméglich oder unzumutbar machen.
Wechselkursrisiken,
das heif3t Kursschwankungen der Heimatwahrung des Verkaufers und
/ oder des Kaufers und der vertraglich vereinbarten Wahrung, in der
die Ware bezahlt werden muss. Das Risiko kann beim Kaufer, Verkau-
fer oder Beiden liegen, je nachdem welche Wahrung als Vertragswah-
rung vereinbart wird — die des Kéufers, die des Verkaufers oder eine
dritte (vermeintlich sicherere) Wahrung.
Bei Aufienhandel im Euro-Raum entfillt dieses Risiko, da Kiaufer und
Verkéufer den Euro als gemeinsame Inlandswihrung haben. Auf die
auf Wechselkurse wirkenden Einflussfaktoren wird in Unterkapitel 5.1
vertieft eingegangen.
Sonstige Exportrisiken, beispielsweise Risiken wihrend des Trans-
ports der Ware wie beispielsweise die Blockade des Suez-Kanals durch
das Containerschiff ,Ever Given“ im Jahr 2021.
Der iiberwiegende Teil dieser Risiken kann tiber unterschiedliche Versi-
cherungen abgesichert werden. Am Ende sind Versicherungspréamien ein
Bestandteil der Gesamtkalkulation beziehungsweise Grundlage fiir die
Bewertung der Vorteilhaftigkeit von Auflenhandel.

1.6 Zusammenfassung

Auflenhandel als grenziiberschreitender Handel ist eine wesentliche
Grundlage fiir den Wohlstand in der Welt, auch fiir den Deutschlands als
exportorientierte Industrienation.
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Es gibt viele Vorteile, die aus Auflenhandel entstehen. Diese Vorteile
uberwiegen aus Sicht der Autoren deutlich gegeniiber den aus Aufien-
handel moglichen Nachteilen und Risiken. Dabei treten die Nachteile
nicht durchgéngig auf und Risiken kénnen durch geeignete Absicherun-
gen reduziert werden.

Formen des Aufienhandels sind Exporte, Importe, der Transithandel so-
wie Sonderformen, vor allem ausldandische Direktinvestitionen (ADI).

Um weltweite Entwicklungen statistisch einheitlich zu erfassen, unter-
teilt die Internationale Standardklassifikation der UNO Auflenhandel in
die bekannten Hauptwirtschaftszweige ,industrielle Herstellung und
Konstruktion® (produzierendes Gewerbe), ,Dienstleistungssektor und
,Land-, Forst- und Fischereiwirtschaft®.

Eine wesentliche Rolle im Auf3enhandel spielen — neben den direkt beteilig-
ten Vertragspartnern — die Welthandelsorganisation (WTO) mit ihren Ab-
kommen GATT, GATS und TRIPS sowie die beteiligten Staaten mit ihren
jeweiligen, den Auflenhandel regulierenden Gesetzen und Verordnungen.

Aufgabe 1.1

Finden Sie am Beispiel von ,Farben und Lacken” heraus, wie die Internati-
onale Standardklassifikation der UNO von Wirtschaftszweigen (ISIC) ein-
zelne Segmente tiefergehend klassifiziert und wie weit diese Klassifizierun-
gen tatsachlich gehen.

Aufgabe 1.2

Finden Sie neben der Neuen Chinesischen Seidenstralle ein weiteres Bei-
spiel, in dem die VR China durch ihr Handeln AuBenhandel negativ beein-
flusst hat.

Aufgabe 1.3

Recherchieren Sie den Unterschied zwischen ,ungebrochenem” und ,,ge-
brochenem Transithandel” sowie zwischen ,aktivem” und ,,passivem Tran-
sithandel”.
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Nach Abschluss dieses Kapitel
- konnen Sie die wesentlichen Entwicklungen im Auenhandel erldutern

- kdnnen Sie die Bedeutung und Entwicklungen von auslandischen Direk-
tinvestitionen (ADI) einschatzen und bewerten

- wissen Sie um die Bedeutung von AufRenhandel fir den Wohlstand in
Deutschland und kénnen die aktuellen Herausforderungen erklaren

Fir alle drei im ersten Kapitel vorgestellten Teilwirtschaftszweige (In-
dustrie, Dienstleistungssektor sowie Land-, Forst- und Fischereiwirt-
schaft) gilt, dass die aktuellen Herausforderungen gravierend sind. Dabei
sind hier nicht alle Facetten und Ereignisse seit dem zweiten Weltkrieg
relevant, die in ihrer Summe zu dem heutigen Stand des weltweiten Au-
Benhandels gefiihrt haben.

Aus der jungeren Vergangenheit seien aber beispielhaft genannt:
die wirtschaftlichen Nachwirkungen der Corona-Pandemie.
Kriege und Konflikte wie beispielsweise

— der Einmarsch Russlands in die Ukraine am 24. Februar 2022,
— der Konflikt im Stidchinesischen Meer und um Taiwan,

— der Konflikt zwischen Serbien und dem Kosovo, der sich im Jahr
2023 erneut zugespitzt hat, oder

— der mit dem Angriff durch die palastinensische Terrororganisation
Hamas auf Israel im Oktober 2023 wieder eskalierte Nahostkonflikt.

der Versuch insbesondere der VR China und Russlands, ein Gegen-
gewicht zu den westlichen Industrienationen unter Fithrung der USA
und zum US-Dollar als weltweite Leitwahrung zu schaffen.

neue regionale Handelsabkommen, wie beispielsweise das weltweit
grofite Abkommen ,Regional Comprehensive Economic Partnership®
(RCEP) ohne direkte Beteiligung der EU oder den USA.

der Klimawandel und die Umweltverschmutzung (mit katastrophalen
Wetterereignissen wie beispielsweise Uberflutungen, Diirren oder der
Verlust an Biodiversitit), die eigentlich zu weltweit harmonisierten
Anstrengungen zu deren Eindammung fithren miissten.

der Bedarf an nur regional und begrenzt vorhandenen Rohstoffen fiir
die Energiewende.

Alle diese Beispiele haben Auswirkungen auf die Weltwirtschaft und da-
mit auch auf den Auflenhandel.
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Abb. 2.1: Entwicklung des grenziberschreitenden Warenhandels 1960 bis 2022 (Bun-

deszentrale fir politische Bildung, 2023)
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2.1 Entwicklungen im produzierenden Gewerbe

Der weltweite Warenhandel von Rohstoffen iiber halbfertige Waren bis
hin zu fertigen Waren verzeichnete von 1960 bis 2022 ein deutliches
Wachstum, wie die vorangegangene Abbildung 2.1 zeigt.

Der Auflenhandel an sich ist stark gestiegen, aber auch das Verhaltnis
zwischen Warenexporten und Warenproduktion hat sich grundlegend
verdndert. Die zunehmende Optimierung der Produktionskosten, die
weltweite Aufteilung von Lieferketten sowie stark gesunkene Kommuni-
kations- und Transportkosten waren wesentliche Griinde dafiir.

Die Weiterleitung unfertiger Erzeugnisse in andere Staaten nach einem
abgeschlossenen Produktionsschritt erhoht hierbei die Warenexporte,
nicht jedoch die Warenproduktion (Bundeszentrale fiir politische Bil-
dung, 2023).

Deutlich erkennbar sind die Riickginge bei den Warenexporten 2008 /
2009 aufgrund der weltweiten Finanzmarktkrise sowie 2020 aufgrund der
Corona-Pandemie. Diese Riickgénge sind bei der Warenproduktion deut-
lich weniger erkennbar.

Ordnungspolitischer Rahmen fiir den weltweiten Handel mit (fertigen
und unfertigen) Waren ist das General Agreement on Tariffs and Trade
(Allgemeines Zoll- und Handelsabkommen, GATT) unter dem Dach der
Welthandelsorganisation (World Trade Organization, WTO).

2.2 Entwicklungen im Dienstleistungssektor

Auflenhandel im produzierenden Gewerbe ist gut zu greifen, da es um
gegenstandliche Waren geht, die zwischen Verkaufer und Kaufer und da-
bei auch iiber Landesgrenzen hinweg gehandelt werden.

Demgegeniiber geht es bei Dienstleistungen in der Regel um immaterielle
Giiter, bei denen die Leistungserbringung, also der Service und nicht ein
Produkt im Vordergrund steht. Dienstleistungen werden beispielsweise
erbracht durch Transportunternehmen, Steuerberater, Notare, Rechts-
anwilte, Hochschulen, Forschungseinrichtungen, Call Center, Unterneh-
mensberatungen, Radio-/Fernsehsender, Reiseveranstalter und -biiros,
Architekten, Ingenieure, IT-Dienstleister und viele mehr.

Diese Vielfaltigkeit im Dienstleistungssektor findet sich auch im Auflen-
handel wieder und ist deutlich komplexer zu kategorisieren. Eine von
mehreren Kategorisierungen nimmt das General Agreement on Trade in
Services (Allgemeines Ubereinkommen tiber den Handel mit Dienstleis-
tungen, GATS) vor, das den ordnungspolitischen Rahmen fiir den Handel
mit Dienstleistungen unter dem Dach der Welthandelsorganisation
(World Trade Organization, WTO) vorgibt.



