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PRÓLOGO

Por Alejandro Ambrad

	 Emprender es un largo viaje, que como todo viaje, 
está lleno de momentos buenos y momentos malos. Siendo 
sinceros, en el viaje de emprender, los momentos difíciles 
son más que los felices en el largo camino hacia el “éxito”. 
Pero, lo que pocos saben es que esta maratón tiene un punto 
de partida, mas no una meta a la que llegas y descansas. El 
emprendedor es emprendedor hasta el día de su muerte. Así 
que más nos vale aprender a disfrutar del camino con sus 
momentos buenos y, sobretodo, sus momentos malos. 

Mi recomendación personal, como emprendedor, es que 
si vas a embarcarte en este viaje, piensa primero en hacer 
algo que te apasione, porque de lo contrario, ante la primera 
dificultad, acabarás rindiéndote, tirando la toalla. Solo cuando 
emprendes un viaje que realmente te apasiona, el trabajo se 
vuelve divertido y los lunes se convierten en tu día favorito.

Sin embargo, a veces nos cuesta mucho encontrar esa 
pasión, esa llama que jamás se apaga, eso que disfrutaremos 
en los momentos buenos y también en los difíciles. Encontrar 
este propósito superior se hace aún más importante en un 
contexto mundial que evoluciona hacia una economía donde 
cada vez hay más “autónomos”, donde se tenderá a que haya 
menos empleados y más emprendedores.

Fabián González es un viajero incansable que, a través de 
su experiencia creó un método propio que ha plasmado 
magistralmente en este libro. Así que prepárate, estás a 
punto de descubrir aquello que te apasiona y los secretos 
para diseñar esa marca profesional que te hará único y 
atractivo frente a otras empresas y emprendedores.
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MANIFIESTO DEL 
EMPRENDEDOR CON MARCA

Los emprendedores con marca…

Saben identificar su potencial y capacidad creativa; en 
cualquier cosa que emprenden siempre hay una relación 
directa o indirecta con sus dones y talentos.

Siempre tienen una visión de hacia dónde se dirigen, son 
conscientes de que no hacerlo los puede convertir en 
personas sin propósito.

Saben lo que quieren, y están dispuestos a conseguir eso 
que quieren independientemente de sus circunstancias 
actuales.

Tienen una motivación interna que no requiere de 
estímulos externos, su actitud optimista es el motor para 
el logro de resultados.

Pueden condensar un cúmulo de tareas en acciones 
concretas, son capaces de sintetizar lo complejo o 
abstracto en conceptos simples y aplicables.

Son expertos en ejecutar tareas y actividades de las 
cuales depende su crecimiento como emprendedores. Su 
lema puede ser: «No dejes para mañana lo que puedes 
hacer hoy».

Son conscientes de sus debilidades y se capacitan 
permanentemente para innovar y marcar la diferencia.

Pueden sobreponerse al fracaso y son de fácil adaptación 
en ambientes de incertidumbre, saben vivir bien fuera de 
su zona de confort.

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.
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Entienden la importancia de los sistemas y la forma en 
cómo esto puede normalizar la productividad de su 
negocio y ellos mismos.

Saben rodearse de personas más inteligentes que ellos 
y buscan siempre complementar sus carencias con el 
talento de los demás.

Saben vender muy bien aquello que saben hacer y no 
sienten vergüenza hablando bien de sí mismos y sus 
negocios; son expertos en inspirar a otros con su ejemplo.

Entienden que cuidar su patrimonio financiero es 
fundamental para el desarrollo y crecimiento de su 
negocio, saben que sus finanzas personales son un 
reflejo de valor que aportan a los demás.

9.

10.

11.

12.
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EL VIAJE QUE LO CAMBIÓ TODO	

	 Empezaba el año 2010, cuando decidí junto a mi 
esposa hacer un cambio radical; no sé si por el aburrimiento 
mismo que tenía o por el simple hecho de creer que había 
una vida mejor de la que tenía. Fue así como una tarde de 
enero decidimos dejar atrás nuestro país, nuestros amigos y 
nuestra familia.

Con la fe como único aliciente real, un par de maletas que 
pesaban justo el peso permitido, un mes de supervivencia 
pagado por anticipado y un pasaporte por estrenar, cruzamos 
el Atlántico hacia el descubrimiento de un nuevo mundo. 
Londres era nuestro destino y el lugar que sin saberlo en ese 
momento se convertiría en la plataforma para convertirnos 
en emprendedores.

Los objetivos inicialmente eran tres: aprender a hablar inglés, 
hacer un MBA en una universidad británica y viajar por las 
principales capitales de Europa, de los cuales se pudieron 
cumplir todos e incluso dejó espacio para convertirme por 
primera vez en padre y empezar una empresa en una estancia 
que duró casi cuatro años.

Tengo que admitir que he sido afortunado, que cada reto 
que tenemos en vida nos da la oportunidad de crecer y  
convertirnos en verdaderos emprendedores.

Si hiciéramos todo lo que somos capaces de hacer, 
nos quedaríamos atónitos.

- Thomas Alba Edison, Inventor

CAPÍTULO 1
RECONOCE TU POTENCIAL

(Año 2010 - primer semestre)


