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FERNANDO HINESTROSA: IN MEMORIAM

Rendir tributo a la memoria de FERNANDO HINESTROSA es un placentero deber
para la comunidad externadista. jCuanto nos debemos a su genialidad, a su
dedicacion y a su devocion por nuestra Casa de Estudios!

El Maestro HINESTROSA fue un ilustre humanista que trataba con igual
propiedad temas de derecho, educacion, historia, arte, filosofia, masica —no
se puede olvidar su pasion por la 6pera—, literatura o economia, y de tantas
otras disciplinas que formarian una lista interminable. Su mente privilegia-
da era modelo del espiritu renacentista caracterizado por esa cosmovision
que considera que la inteligencia, para ser aguda y completa, debe abarcar
la mayor cantidad de areas del conocimiento y el pensamiento, es decir, ser
interdisciplinar, como se dice ahora.

Gran continuador de la obra de su padre y de los abuelos radicales, el
profesor HINESTROSA dedico su vida al estudio que lo forjo como uno de los
mejores juristas y humanistas de la historia de Colombia, a mas de conso-
lidar la reputacion académica de su Casa de Estudios en todo el continente
y fuera del mismo, dandole dimension internacional.

Toda palabra, texto o recordatorio referido a su vida y obra no puede ser
mas que una aproximacion siempre imprecisa ¢ incompleta a un decurso
vital incomparable. Quienes tuvimos el privilegio, ademas del placer, de
compartir con €l, de leerlo y escucharlo, sabemos que era un ser respetable
y admirable. Un ser humano ejemplar y a la vez irrepetible que entrego su
vida a la educacion y al derecho, y que servira de paradigma para las gene-
raciones futuras.

Su existencia transcurrio entre dos familias: la consanguinea y la ex-
ternadista. En la primera, al lado de su adorada CONSUELO, compaiiera
inseparable de su vida y de sus viajes —hasta aquel que lo llevo a la muerte—,
se entregd como padre y abuelo sabio y amoroso, transmitiendo en lenguaje
coloquial los principios que acompanaron su vida. Y, como es propio de los
seres humanos guiados por la rectitud y la coherencia, la manera de ser y los
valores encarnados y promovidos en la vida intima y familiar se reflejaron
inevitablemente en la vida social en la cual, para nuestra fortuna, estuvo pre-
sente desde su infancia la familia externadista. En esta dejo esculpidos, con
el talante de su vida intachable, principios republicanos y radicales como la
tolerancia, el pluralismo, la educacion en cuanto forma de superacion social,
el laicismo estatal y educativo, el federalismo —de alli su profundo respeto
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por la provincia—, el librepensamiento y la aceptacion de la divergencia,
el reconocimiento del otro, el individualismo exigente consigo mismo, sin
excluir la solidaridad hacia los demas, principios todos regidos por una ética
irreprochable.

FernanDO HINESTROSA fue un democrata en el genuino sentido de la
palabra, con vocacion auténtica por el servicio publico, como se expresa en las
multiples facetas de su vida. Como Ministro de Justicia nos legé normativas
tan importantes como el Estatuto de Registro del Estado Civil, el Estatuto
Notarial, el Codigo de Comercio o la Ley 75 de 1968 sobre filiacion, cuyas
ideas de avanzada siguen inspirando la legislacion actual. En su calidad de
Ministro de Educacion fue decisivo para reabrir la Universidad Nacional que
habia sido cerrada por huelgas estudiantiles y profesorales. Como embajador
de Colombia ante la Santa Sede reiterd con su conducta y labor la separacion
Iglesia-Estado. Como magistrado de la Corte Suprema de Justicia, a pesar
de su breve paso por la misma, produjo sentencias y salvamentos de voto
notables en diversas areas, como la responsabilidad civil o la reparacion de
dafios. En su labor educativa, de otro lado, se encargo de consolidar hasta un
punto de no retorno todas las ensefianzas del Olimpo Radical bajo el lema
de “Educacion para la Libertad”, que ha marcado y seguira marcando el
derrotero en la formacion de nuestros estudiantes.

Por eso, rendir tributo a su memoria es un privilegio que nos enaltece
y nos compromete a perseverar en el cultivo de su legado, porque la mejor
forma de honrar la obra de un maestro no es la tristeza por su ausencia, sino
el auténtico respeto de su ejemplo. FERNANDO HINESTROSA fue maestro y
sabio a la vez, porque al maestro lo distingue la ética y al sabio la erudicion,
y ambas cualidades las personifico ¢l a cabalidad.

Mucho de sus principios se formo gracias a su avidez por conocer el
mundo y entrar en contacto con las mas diversas culturas. Cuando se recorre
el mundo con la perspicacia de quien no tiene prejuicios es imposible ser
dogmatico. Ello ocurrié con nuestro Maestro, quien en sus viajes —que lo
llevaron a visitar mas de cincuenta paises— ampliéo inconmensurablemente
su percepcion del mundo y del ser humano, dejandose impresionar, vi-
viendo la diversidad y, con frecuencia, haciendo conocidos entre aquellos
con quienes tenia trato académico, para transitar en veces a la amistad mas
sincera y profunda. Creo que en ello estara de acuerdo cada uno de los emi-
nentes profesores que en esta obra escriben, y que bien podra recordar una
conversacion en la rue Souftlot en Paris o en el Café de Roma, o una grata
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tertulia en la Muralla China, sin contar los dialogos sostenidos en nuestro
continente y en nuestra propia universidad.

LLa ventaja que supone conocer varios idiomas, que el Maestro HINES-
TROSA aprendio con la disciplina de un autodidacta —empezando por el cas-
tellano, que manej6 con la limpidez de un literato, y siguiendo con el latin,
el italiano, el francés, el aleman y el inglés—, no solo le franqueo el acceso a
diversas culturas, sino la lectura directa de los textos en su idioma original, lo
cual se refleja en la precision y tersura de sus propios escritos. Destaquemos
las diferentes traducciones realizadas del italiano y del aleman para permitir
que el publico hispanoparlante gozara de obras que de otra forma hubieran
tardado en ser conocidas en nuestro medio.

El orgullo que siento al presentar esta obra es el mismo que sienten
quienes colaboran en ella con sus escritos, y aun quienes por problemas de
agenda no pudieron hacerlo.

Ellibro nace de una propuesta originaria del Consejo Directivo de nuestra
Universidad, a los pocos dias del fallecimiento de quien fuera para nosotros,
a la vez, Rector y Maestro, y se incluye dentro de una serie de conmemo-
raciones que tendran lugar durante el mes de marzo de 2014. También con
esta obra se pretende entonces exaltar la memoria de FERNANDO HINESTROSA
para revalidar lo imperecedero de su magisterio: fue asi como se invito a
profesores amigos a escribir sobre temas que a ¢l le eran caros. Ahora bien,
el primer problema que surgié fue el de la escogencia de los temas afines a
nuestro Maestro, puesto que, como ya lo he dicho, su mente era universal
y, por ende, inabarcable. ;Incluir temas de educacion, de historia, de dere-
cho, de arte...? (Restringirnos a lo juridico? Y, en caso afirmativo, de nuevo,
¢a qué areas? Dificil decision, frente a la cual se optd finalmente por una
solucion sencilla: solicitar escritos que tuvieran relacion con los temas juri-
dicos mas tratados por el homenajeado. ILa coordinacion de la obra estuvo a
cargo de la profesora EmiL.sSEN GONZALEZ DE CANCINO y de los profesores
FeLPE NAviA ARROYO ¥ EDGAR CORTES MONCAYO quienes, con la ayuda del
Departamento de Publicaciones de la Universidad, realizaron traducciones,
ajustaron estilos y clasificaron los articulos recibidos. En la obra se recuerda
entonces al Maestro, de manera especial, como profesor de derecho privado,
de derecho romano y de historia del derecho.

De este modo la obra, dividida en dos tomos, presenta 47 trabajos que,
en una perfecta progresion, nos llevan desde el derecho romano hasta las
discusiones mas actuales en materia de responsabilidad y de contratos. En
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efecto, luego de que los primeros articulos se encargan de recordar como el
derecho romano esta en la base de nuestra tradicion civil, en la siguiente sec-
ci6n se muestra como esa tradicion afirmo una serie de principios —dentro de
los que sobresale hoy la buena fe— que han dado solidez a las construcciones
dogmaticas modernas, de tal suerte que ese juego entre tradicion cultural
y sociedad contemporanea constituye el marco perfecto para hablar luego,
por ejemplo, ya de maternidad por encargo o de uniones civiles —dentro de
la seccion dedicada al derecho de personas y familia—, ya de intereses o de
prescripcion —en la seccion que se ocupa del derecho de obligaciones—; todo
lo anterior, unido a la seccion dedicada a la responsabilidad, en donde se dis-
cuten temas que van de la responsabilidad precontractual al dafio ambiental,
integra el tomo 1, mientras que el tomo 11, consagrado exclusivamente a la
materia de los contratos, pone en evidencia ese nuevo derecho de contratos
que, con base en criterios ¢ticos de solidaridad, trata de darles una nueva
dimension a esos principios tradicionales —como el de pacta sunt servanda
o el de relatividad—, dentro de una moderna vision de contrato que, mas
que como un acto que resuelve intereses contrapuestos, lo entiende como
un acto de colaboracion, fulcro juridico de la disposicion cooperativa que
preside la actividad humana y el sentido mas profundo y enaltecedor de la
vida asociada.

Tiene el lector en sus manos un libro que cumple con el objetivo de
rendir homenaje a un Maestro con el rigor académico que lo caracterizo. Es
por ello que debo renovar mi agradecimiento a cada uno de quienes hicieron
posible que esta obra saliera a la luz, convirtiéndose desde ya en referencia
obligada respecto de los temas que aca se estudian.

Juan Carros HeNao

Rector

Universidad Externado de Colombia
Bogota, D. C., marzo de 2014
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JORGE ADAME GODDARD*

El caso Pratt & Whitney vs. Malev Hungarian Airlines.
;Se trato realmente de una compraventa internacional?






SUMARIO: Proemio. Introduccion. 1. Los hechos del caso. 2. Planteamiento del
caso y argumentos de las partes en primera instancia. 3. Planteamiento del
caso y argumentos ante la Suprema Corte de Hungria. 4. L.os comentarios
sobre el caso. 5. Opinion personal: el caso no era una compraventa. 6. Y si
fuera un intento de compraventa, la cuestion no era la validez de la oferta,
sino si hubo aceptacion.

PROEMIO

Cuando fue publicado mi libro E/ contrato de compraventa internacional (Mé-
xico, UNAM y McGraw-Hill, 1994) le regalé un ejemplar al querido profesor
FErRNANDO HINESTROSA, quien lo acogio con gusto, y poco después me invitd
a dar un curso sobre la materia organizado por la Universidad Externado y la
Camara de Comercio de Bogota. Fue uno de los primeros cursos que di sobre
esta materia, y el que mas me exigio, por lo que tuve que preparar, aparte
del libro, unos apuntes para explicar el curso. Recuerdo que durante los dias
del curso pasaba un buen tiempo en el hotel preparando los apuntes, luego
daba algunas horas del curso y regresaba al hotel para seguir preparando la
leccion del siguiente dia. Posteriormente he seguido impartiendo este curso
en la Universidad Externado, en la especialidad de Negocios Internaciona-
les, desde el afio 2008. Dada la vinculacion del profesor HINESTROSA y la
Universidad Externado con estos cursos sobre el contrato de compraventa
internacional, me ha parecido conveniente preparar un trabajo sobre este
tema para este libro de homenaje al profesor HINESTROSA, que tanto hizo
por el desarrollo de la ciencia juridica en muchos campos, y especialmente
en el de las obligaciones y los contratos.

INTRODUCCION

El caso United Technologies International Inc. Pratt & Withney vs.
Malev Hungarian Airlines (en adelante, “P& W vs. Malev”), que se
trata de una supuesta venta de motores para avion, resuelto por la Su-
prema Corte de Hungria el 25 de septiembre de 1992[*], ha sido muy

*  Profesor de la Universidad Auténoma de México.

1 El caso fue resuelto definitivamente por la Suprema Corte de Hungria, en sentencia expedida
el 25 de septiembre de 1992. Se publicod una traduccion inglesa de la sentencia en el Journal of
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comentado? por los especialistas en la Convencion de Naciones Unidas sobre
los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias (en lo sucesivo
“la Convencion”), quienes tienden a criticar la decision de esa Corte. La
cuestion que se planteo ante los tribunales era la de si se habia formado o no
un contrato valido de compraventa, dado que la oferta parecia no cumplir
con los requisitos para ser una oferta valida porque no indicaba claramente
el precio de todos los motores que se ofrecia vender. El tribunal de Budapest,
de primera instancia, resolvié que habia un contrato valido, pero la Suprema
Corte de Justicia resolvio que nunca se perfeccion6 el contrato.

Los comentaristas suelen criticar la decision de la Corte porque no supo
aplicar debidamente el articulo 55 de la Convencion que proporciona un
criterio para establecer un precio en el caso de que las partes no lo hubieran
expresado, n1 hubieran sefialado un medio para determinarlo. En el comen-
tario de la Convencion que prepara periddicamente la Uncitral, articulo
por articulo, en su edicién de 201231 al comentar el articulo 53, relativo a
los llamados “contratos de precio abierto”, cita el caso como un ejemplo,
en realidad el Gnico que cita, en que un tribunal ha dado preferencia al ar-
ticulo 14, que senala los requisitos de la oferta, sobre el articulo 55, que da
un modo de determinar un precio (basicamente el precio de mercado en el
pais del vendedor) cuando las partes no lo determinaron ni fijaron un medio
para determinarlo, pero han celebrado un contrato valido de compraventa.
Senala ademas otros casos, en que los tribunales han aplicado el articulo 55
y han concluido que existe un contrato valido, aunque no hubiera certeza
sobre el precio.

Al iniciar este trabajo, mi intencion era revisar los casos en que se aplico
el articulo 55 y elaborar alguna explicacion doctrinal sobre como es posible

Law & Commerce, 13, 1993, Pittsburg, pp. 31-47. Cfr. una reproduccion de la misma en: http://
cisgw3.law.pace.edu/cases/920925.h1.html Hay un abstract de este caso en la base de datos de
Uncitral, cLouT, caso n.° 53.

2 Para una lista completa de los comentarios sobre este caso, cfr. la bibliografia que proporciona
la base de datos cLOUT en la pagina de Uncitral (www.uncitral.org) respecto de este caso (n.’
53). Para este trabajo he tenido en cuenta los comentarios de AMATO, en 13 Journal of Law &
Commerce (1993), 1-29; FLECHTNER en 17 Journal of Law & Comerce (1998), 212-213; KONERU,
en 6 Minesota Journal of Global Tradek (1997) 148-15; CURRAN, Fournal of Law & Commerce
(1995), 187-192, que contiene una recension sintética de los comentarios de Witz en Les premicres
applications jurisprudentielles du droit uniforme de la vente internationale, Paris, 1995.

3 UNCITRAL, Digest of Case Law on the United Nations Convention on Contracts for the International
Sale of Goods, Nueva York, 2012, pp. 268-271.
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admitir que se puede formar un contrato valido, como lo supone el articulo
55, sin que las partes hayan determinado un precio o un medio para deter-
minarlo. Me acercaba a los textos con la hipotesis de que una persona puede
comprometerse a pagar un precio, aunque de momento ignore la cantidad
que pagara; hay entonces voluntad de pagar un precio, y la determinacion de
la cantidad puede dejarse a factores externos, o bien presumirse, como en mi
opinion hace el articulo 55, que las partes convienen que el vendedor pedira
un precio razonable, equitativo en relacion al tipo y cantidad de las mercan-
cias, esto es, en la terminologia del articulo 55, el precio que ordinariamente
cobraria el vendedor por ese tipo de mercancias en semejantes condiciones.

Pero al ir leyendo la sentencia definitiva que emiti6 la Suprema Corte
sobre el caso me di cuenta de que, en realidad, el caso no planteaba el pro-
blema de considerar que una oferta es valida aunque no indique el precio,
sino que planteaba otros problemas que no habian sido considerados por los
comentaristas, y que en mi opinion eran estos: si en el caso hubo verdade-
ramente un intento de contrato de compraventa o si se trata de un convenio
diferente, al que no debia aplicarse la Convencion, y, en caso que fuera una
compraventa, el problema era, no la oferta, sino la aceptacion.

En este trabajo: 1) propongo una reconstruccion de los hechos del caso; 2)
hago un analisis de los argumentos de las partes y de los jueces en el tribunal
de primera instancia; 3) y de los argumentos en el juicio ante la Suprema
Corte; 4) hago una revision de las ideas de algunos de los autores que han
comentado este caso y del Digest of Case Law de Uncitral, y finalmente 5)
doy mi opinion en el sentido de que el caso no puede plantearse como una
compraventa, sino como un convenio de naturaleza diferente, y 6) que en
caso de que fuera una compraventa, el problema no era si la oferta era valida,
sino que no hubo aceptacion.

I. LOS HECHOS DEL CASO

El caso P& W vs. Malev es uno de una supuesta venta de motores para avion,
resuelto por la Suprema Corte de Hungria el 25 de septiembre de 1992. He
tratado de reconstruir los hechos del caso a partir de las afirmaciones que
existen en la sentencia de la Corte, asi como de la reconstruccion que pro-
porcionan los comentaristas de este caso. Es un caso complejo y, en principio,
pudiera discutirse si se trata de una verdadera compraventa, pero el hecho
es que las partes y los tribunales involucrados lo plantearon asi.
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Una linea aérea hungara, Malev Hungarian Airlines (en lo sucesivo
Malev) entra en negociaciones con una empresa norteamericana fabricante
de motores para aviones denominada Pratt & Whitney (P& W), subsidiaria
de United Technologies International Inc. 1.as conversaciones van en dos di-
recciones: por una parte, Malev desea comprar dos nuevos aviones, y esta
deliberando sobre si comprara los de fabricacion Airbus o de fabricacion
Boeing, y entra en negociaciones con P& W que le proveera los motores para
los aviones segtn sea el fabricante que finalmente elija. Por otra parte, Malev
desea renovar algunos aviones, para lo cual quiere reemplazar los motores de
algunos aviones de fabricacion soviética, y P& W esta dispuesta a colaborar
en esto, una vez que se resuelva la compra de los motores para los aviones
nuevos. LLa controversia se plantea respecto de la compra de motores para
los aviones nuevos.

Cabe advertir que los motores los entregaria la compafia americana, no a
Malev, sino al fabricantes de aviones que se eligiera (Airbus o Boeing), y este
pagaria el precio de los motores. El fabricante de aviones cobraria a la linea
acrea hungara el precio del avion fabricado que, evidentemente, incluiria el
precio pagado por el motor.

Como consecuencia de las negociaciones, P& I hace una oferta final
el 14 de diciembre de 1990 (que reemplaza otra del 9 de diciembre) que
propone lo siguiente: si Malev se decide por Airbus, le proporcionaria los
sistemas de motor (jet engine systems, que comprenden el motor y algunos
componentes necesarios para su instalacion) nimeros PW 4152 0 PW4156; y
si se decide por Boeing, el motor Pw4056; la oferta establecia los precios de
los motores Pw 4152 y PW 4156, pero no el precio total que incluia los otros
componentes, y el precio del motor pw 4056. La oferta era valida hasta el
21 de diciembre.

Era una oferta escrita muy elaborada, que, entre otras disposiciones,
contenia un acuerdo especifico de compra, denominado Purchase Agreement,
que debia ser firmado por el aceptante. Senalaba que P& W transferiria a
Malev un millon de doélares como premium por firmar el contrato, y ademas
que P& W, una vez decidido el tipo de avion y el motor correspondiente,
proporcionaria un paquete de servicios que incluia mantenimiento para los
motores, provision de partes y financiamiento, que se adaptaria al tipo de
avion y de motor elegido. También establecia que la aceptacion del com-
prador no seria valida mientras no se hicieran las gestiones debidas ante los
gobiernos de Hungria y de Estados Unidos.
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El dia 21 de diciembre las partes se reunieron y P& IV dijo que incluia
en la oferta el motor Pw 4060 (para aviones Boeing), pero no dio el precio
del mismo, y se convinieron algunas modificaciones al paquete de servicios
y mantenimiento. E:n ese mismo dia las dos partes redactaron una carta, que
firmo el gerente general de Malev y se envio por télex al vicepresidente de
P&W, segtin la cual, basandose en la oferta del 14 de diciembre, Malev se
habia decidido por los motores de la serie PwW 4000, que es una denominacion
genérica que comprende todos los motores incluidos en la oferta.

A fines de diciembre (dia 29), Malev se decide por el avion de fabri-
cacion Boeing. Durante febrero de 1991, las partes siguen negociando ¥,
como consecuencia, P& J¥ envia una carta, el 11 de febrero, segun la cual
se afiadiria un presupuesto para publicidad de US$65.000 al premium por
firmar, y ofrece asistencia para mantenimiento de los motores y provision
de partes; recuerda que sigue interesada en el programa de reposicion de
los motores de los aviones antiguos, y anuncia que representantes de P& W
irian a Budapest para finalizar el contrato.

El 25 de marzo, Malev informa por carta que no comprara los motores
de la serie Pw 4000 para el avion Boeing 767. Ese mismo dia responde P& W
diciendo que hay entre ellas un contrato firme, perfeccionado por la carta
de aceptacion fechada el 21 de diciembre, y que Malev debe cumplir sus
obligaciones: notificar a Boeing que quiere los aviones con motores PW 4000,
pidiendo que haga un anuncio publico de esta eleccion de motores. Malev no
hace lo requerido y P& IV demanda, ante un tribunal de Budapest, el 23 de
julio de 1991, que declare que las partes quedaron vinculadas por un contrato
el 14 de diciembre de 1990, fecha de la carta que contenia la supuesta acep-
tacion de Malev, y que esta no ha cumplido sus obligaciones contractuales.

En primera instancia, el Tribunal de Budapest, después de admitir que la
Convencion era aplicable al caso, decidié que habia un contrato valido entre
las partes, perfeccionado el 21 de diciembre. Malev apel6 a la Suprema Corte
de Hungria pero esta decidi6 y resolvio definitivamente, el 25 de septiembre
de 1992, que no habia un contrato entre las partes.

2. PLANTEAMIENTO DEL CASO Y ARGUMENTOS
DE LAS PARTES EN PRIMERA INSTANCIA

P&W, el actor, planteo la necesidad de determinar si existia 0 no un contrato
de compraventa valido entre P& I como vendedora y Malev como compra-
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dora. Este planteamiento fue admitido por el tribunal y por el demandado,
Malev, que obviamente negaba que se hubiera dado tal contrato.

Los argumentos del actor eran# los siguientes: que P& I/ habia hecho
una oferta de venta valida el 14 de diciembre de 1990, que fue aceptada por
Malev en su carta del 21 de diciembre de 1990, por lo que en esa fecha se
habia perfeccionado un contrato por la compra de motores Pw 4056, que son
los que corresponden a los aviones de fabricacion Boeing que Malev declard
que le interesaban. Decia que la oferta cumplia con los requisitos de validez
previstos en el articulo 14-1 de la Convencion, pues era suficientemente
precisa: indicaba las mercancias, esto es, los diversos motores de la serie pw
4000, y si bien dejaba al comprador la facultad de elegir cual o cuales de esos
motores compraria, su eleccion dependia del tipo de avion que escogiera, y
al haberse decidido por el Boeing 767, era claro el motor que necesitaba (pw
4056); la cantidad de mercancias estaba definida implicitamente pues depen-
dia de la cantidad de aviones que el comprador quisiera; y el precio también
estaba definido, pues la oferta expresaba el precio de algunos motores y, si
bien faltaba el precio total de los motores y sus componentes o el precio del
motor PW 4060, esos precios podrian calcularse facilmente, de acuerdo con
una formula que el vendedor presentd y con base en la informacion técnica
de que el comprador disponia.

Los argumentos de Malev fueron estos: 1) que la oferta del 14 de di-
ciembre no era valida pues no cumplia con el requisito del articulo 14-1
de la Convencion, de ser suficientemente precisa, ya que no identificaba
debidamente la mercancia, pues no decia especificamente qué motores son
los que se iban a entregar; tampoco definia la cantidad de motores objeto
del contrato, y no definia con claridad el precio de los motores; ademas, la
formula que el vendedor decia que podia usarse solo servia si se tenia el precio
base de los motores; 2) que la oferta no podia considerarse valida porque
no indicaba la intencion del oferente (P& ) de quedar obligado, como lo
demuestra el hecho de que en su carta del 11 de febrero seguia hablando
de que era necesario finalizar el contrato, y por el hecho de que no habia
transferido el millon de dolares que se obligaba a dar a Malev por firmar el
contrato; y, 3) que, ademas, suponiendo que la oferta fuera valida, la carta
de Malev del 21 de diciembre no podia considerarse una aceptacion porque

4 Deacuerdo al extracto que hace de ellos la sentencia de la Suprema Corte.
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se referia en general a los motores de la serie PW 4000 sin especificar uno o
varios, y porque decia que ese interés estaba condicionado al reemplazo de
los motores de los aviones antiguos.

El tribunal decidi6 que el contrato se habia perfeccionado, por lo si-
guiente: la oferta era valida de acuerdo con el articulo 14-1 de la Convencion
porque definia la mercancia, la cantidad y el precio. Si bien el producto
en concreto tendria que elegirlo el comprador, por el hecho de haber este
notificado (el 29 de diciembre) que se decidia por el avion Boeing, el motor
quedaba identificado claramente; en cuanto a la cantidad, esta se conoceria
en cuanto el comprador dijera cuantos aviones iba a adquirir, y, en cuanto
a los precios, los mismos estaban dados para cada tipo de motor. L.a posi-
bilidad que tenia el comprador de elegir el tipo de avion se entendia como
un poder unilateral que le habia conferido el contrato. En cuanto a la acep-
tacion, el tribunal considero6 que la carta de Malev del 21 de diciembre fue
una aceptacion valida porque expresamente se referia a la oferta del dia 14
enmendada el mismo dia 21. Ademas, el tribunal estim6 que, por lo que
hace a la clausula de la oferta que decia que la aceptacion no seria valida
sin la aprobacion de los gobiernos de Hungria y Estados Unidos, dado que
Malev es una empresa independiente cuyas decisiones no dependen de la
aprobacion del gobierno, se entendia en el sentido de que tales aprobaciones
no eran una condicion que suspendiera la validez de la aceptacion, sino una
condicion para la ejecucion del contrato.

3. PLANTEAMIENTO DEL CASO Y ARGUMENTOS
ANTE LA SUPREMA CORTE DE HUNGRIA

Malev apela a la Suprema Corte, sefialando, por una parte, una deficiencia
de tipo procesal, pues el tribunal de primera instancia dio un juicio “par-
cial” (interlocutorio) mientras resolvia la cuestion de quién pagaria y cuanto
por concepto de gastos de juicio. Dejando a un lado el aspecto procesal, se
continu6 con el planteamiento de si se perfecciond, o no, un contrato de
compraventa.

Malev protesta que el tribunal de primera instancia haya visto la oferta de
P& W como una oferta valida. Ademas de reiterar sus argumentos en primera
instancia, afiade este otro: que debe considerarse la regla de interpretacion
del articulo 8-1 de la Convencion que dice que los actos y declaraciones de
las partes, y en este caso la oferta de P& W, deben entenderse conforme a
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la intencion de la parte que los emitid, y que la intencion de ella era que la
oferta no era firme, puesto que tenia que redactarse un contrato definitivo,
como lo demuestra el hecho de que los préstamos de que habla la oferta solo
los daria P& W cuando recibiera de Malev un comunicado escrito en el que
dijera que Malev habia ya emitido una orden irrevocable de compra por el
avion y por el motor correspondiente. Aduce nuevamente que la carta del 11
de febrero de 1991 de P& IV que habla de la finalizacion del contrato es una
prueba de que las ofertas no eran firmes sino preliminares. Bajo tal supuesto
concluye que el contrato, basado en la oferta del 14 de diciembre, que no
es una oferta firme, no podia haberse perfeccionado, aun cuando Malev la
hubiera realmente aceptado. Ademas, Malev no hizo una aceptacion de la
oferta en su carta del 21 de diciembre, ni firmo¢ el contrato que la oferta de
P& W contenia, ni habia tomado una decision, en esa fecha, acerca del tipo
de avion que adquiriria. Ademas, las partes no habian llegado a un acuerdo
acerca del mantenimiento de los motores y la provision de partes para los
mismos, y sin ese acuerdo ninguna compaiiia aérea se decide a comprar un
motor y menos un avion. Sefiala ademas que, de acuerdo con la legislacion
de Hungria, en un contrato internacional se debe obtener un certificado por
la parte hungara interesada, que nunca se obtuvo.

P& W pidio la confirmacion de la sentencia de primera instancia, y basi-
camente repitié sus argumentos de que se habia perfeccionado un contrato
con base en la oferta del 14 de diciembre y la aceptacion del dia 21 del mismo
mes; presento una formula con base a la cual se podian haber calculado los
precios de los motores que no estaban indicados completamente.

LLa Suprema Corte modificé la sentencia de primera instancia. Consider6
que la oferta del dia 14 no era suficientemente precisa porque no indicaba los
precios de todos los motores3; en el caso de que se optara por los aviones de
fabricacion Airbus, la oferta solo proponia los precios de los motores (engi-
nes), pero no el de los motores y partes suplementarias (jet engines systems);
en relacion con estos motores y componentes (jet engine systems), la Corte
declar6 que su precio no podia determinarse de conformidad con el articulo
55 de la Convencion, porque no hay un precio de mercado para esos motores

5 Dice textualmente: “Iz clearly follows from the above, that none of Plaintiff’s offer, neither the one
Jor the Boeing aircrafi’s engines, nor the one for the Airbus aircraft’s engine systems, complied with the
requirements stipulated in paragraph 1, section 14 of the Agreement, for it did not indicate the price of
the services or it could not have been determined”.



FJorge Adame Goddard

con sus componentes adicionales®. En el caso de que se optara por aviones
de fabricacion Boeing, la oferta no era precisa porque no indicaba el precio
de los motores Pw 4060.

Ademas, la Corte interpreto que la oferta de P& 1 le daba a Malev la
posibilidad de definir el tipo de motor que quisiera en cuanto aceptara la
oferta, y que la declaracion del 21 de diciembre en que aceptaba la oferta
de motores PW 4000 sin indicar en concreto qué motores no constituia una
aceptacion que pudiera perfeccionar el contrato, sino solo la intencion de
posteriormente concluir el contrato cuando eligiera el tipo y cantidad de
motores. Esto lo fundamenta en los mismos términos de la oferta, que en
su seccion Y sefiala que, una vez elegido el motor, el supuesto comprador
debia notificar al fabricante de aviones qué motor queria en sus aviones y
cuantos; que luego el fabricante de motores (P& ) venderia el motor elegido
al supuesto comprador de acuerdo con un contrato hecho por separado con
el fabricante de aviones, y que, finalmente, el supuesto comprador deberia
enviar una orden incondicional de compra.

Ademas, argumenta la Suprema Corte que la interpretacion que hizo el
tribunal de primera instancia de que habia un convenio valido, de caracter
general, y que el comprador tenia el poder de determinar posteriormente
el tipo y cantidad de motores, es absurda en términos econdmicos, pues
significaria que el fabricante de aviones tendria que fabricar los cuatro tipo
de motores esperando a saber cual querria el comprador.

Afirma que la oferta de P& IV era una oferta alternativa y que para per-
feccionarse el contrato era necesario que Malev hubiera especificado el motor
y la cantidad, cosa que nunca hizo; sefiala incluso que esta determinacion
del tipo y cantidad era una “condicion esencial” para que hubiera contrato.
Juzga que la carta en que Malev dice que le interesan los motores de la serie
4000 solo expresa la intencion de eventualmente cerrar un contrato, pero
no es una aceptacion.

En sintesis, concluye que a falta de una oferta adecuada, y a falta de
una aceptacion valida, pues no se hizo indicacion del tipo de motor que se
compraria, no hay un contrato valido entre las partes.

6 Esta declaracion no tiene importancia para la solucion del caso, porque se optd por aviones de
fabricacion Boeing.

27



28

El caso Pratt & Whitney vs. Malev Hungarian Airlines...

4. LOS COMENTARIOS SOBRE EL CASO

Paur. AMaTo dedica un articulo? exclusivamente a comentar este caso. Ahi
dice que plantea el clasico problema de si la falta de un precio definido en la
oferta hace que la oferta no produzca efecto, y no pueda, en consecuencia,
resultar de ella un contrato de compraventad. Considera que la Corte de
Hungria se bas6 fundamentalmente en el hecho de que no habia un precio
cierto en la oferta, y por lo tanto esa oferta, aunque fuera aceptada, no podria
dar lugar a un contrato.

El autor critica la decision de la Corte principalmente porque no hizo
un analisis suficiente de los articulos de la Convencion aplicables ni de la
doctrina correspondiente. Sugiere9 que, para determinar si la oferta era su-
ficientemente precisa, podia haberse acudido al articulo 8 de la Convencion,
especialmente en su paragrafo 2 que indica como debe interpretarse la decla-
racion de cualquiera de las partes contratantes cuando su significado literal
(al que se refiere el paragrafo 1 de dicho articulo) no es suficientemente claro.

Reitera que el punto principal para la decision de la Corte era si la falta
de un precio definido hacia que la oferta fuera invalida (“the lack of a definite
Price term was the crux of the Court’s decision”), por lo que era de esperar que
ella hubiera hecho un analisis detallado de esta cuestion.

Dos anos después de publicado el comentario de AMaTo, el conocido
especialista en compraventa internacional CLAUDE W1TZ publico un libro'©
donde analiza las primeras decisiones judiciales en la aplicacion de la Con-
vencion, entre ellas la decision de los tribunales hingaros al caso Malev.
En términos generales, Wrtz'" acepta la decision del tribunal de Budapest
de primera instancia, aunque lamenta que este, con el objeto de aclarar

7 Amarto, P. “UN. Convention on Contracts for the International Sale of Goods. The Open Price
Term and Uniform Applications: An Early Interpretation by the Hungarian Courts”, 13 Journal
of Law and Commerce (1993), 1-29.

8 Ibid., 11: “The issue was wethwer the lack of a definite Price term in an offer for sale leads to the failure
of the offer”.

9 Ibid., 25, 26, donde se hace esa sugerencia con base en J. MURRAY, An essay on the Formation of
Contracts and related Matters under the United Nation Convention on Contracts for the International
Sale of Goods (1988).

10 Wrrz, C. Les premicres aplications jurisprudentielles du droit uniform de la venta internationales
(Paris, LGDJ, 1995).

11 No he tenido acceso directo al libro de WrTz, por lo que me baso en la resefia del mismo VIvian
GrosswaLD CURRAN, en 15 Journal of Law ande Commerce (1995), 175-199.
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si las declaraciones de las partes constituian o no una verdadera oferta o
una verdadera aceptacion, no hubiera hecho referencia al articulo 8 de la
Convencion que fija reglas para la interpretacion de las declaraciones de las
partes; también critica que el tribunal, para afirmar que se habia perfeccio-
nado un contrato, haga referencia al articulo 23, que dice que el contrato se
perfecciona cuando la aceptacion surte efecto, pero no al articulo 18-2, que
es el que precisa cuando surte efectos la aceptacion. Critica, en cambio, la
decision de la Suprema Corte, porque no hizo referencia al articulo 8 para
analizar el significado de la oferta y de la aceptacion. Ademas, le parece que
el razonamiento de la Suprema Corte no fue claro, porque el verdadero
problema no era si el precio estaba suficientemente definido en la oferta,
sino cual era el objeto del contrato'2.

PHaNESH KONERU, profesor de la escuela de Derecho de la Universidad
de San Diego, California, en un articulo®3 publicado en 1997 se refiere, entre
otros, al caso Malev. Opina que la decision de la Suprema Corte de Hungria
se baso en la consideracion de que el precio es un elemento esencial, y como
no habia un precio claramente determinado en la oferta, entonces no pudo
haberse perfeccionado un contrato. También critica que no se haya acudido
a las reglas de interpretacion de las declaraciones de las partes previstas en
el articulo 8. El opina que de atenderse esas reglas se hubiera llegado a la
conclusion de que las partes se consideraban a si mismas obligadas por un
acuerdo valido, y que la decision de la Suprema Corte, al no proteger tal
acuerdo, demuestra que no observo buena fe.

Leyendo estos comentarios se advierte que los autores tienden a inter-
pretar el problema del caso como un problema de definicion del precio. Ese
fue el planteamiento que hizo AmaTO, con el que coincide parcialmente
Wirz, y que KONERU reitera. LLos siguientes comentarios continuan con
esta perspectiva.

HaRrrY FLECHTNER, profesor de la escuela de Derecho de la Universidad
de Pittsburg, publica en 1998 un trabajo’# en el que analiza diversas cues-

12 Wiz, 67-68, citado por GROSSWALD CURRAN, I9T.

13 “The International Interpretation for the uN Convention on Contracts for the International Sale
of Goods; An Approach Based on General Principles”, en 6 Minnesota Journal of Global Trade
(1997), 105-152.

14 “The Several Texts of the c1SG in a Decentralized System: Observations on Translations, Reser-
vations and other Challenges to the Uniformity Principle en Article 7(1)”, en 17 Journal of Law
and Commerce (1998), 187-217.
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tiones que dificultan hacer una interpretacion uniforme de la Convencion,
y se refiere a la cuestion de como pueden entenderse sus articulos 14 y 55,
ya que el primero sefiala que para que haya una oferta valida se requiere
que se indique un precio o modo de determinarlo, y el 55 sefiala que puede
haber un contrato valido aunque no se haya fijado un precio ni un modo de
determinarlo, y que en tal caso se considera que el precio de la mercancia
es, en términos generales, el precio del mercado. En ese contexto se refiere
al caso Malev. Opina que la Suprema Corte de Hungria, con base en el
articulo 14 de la Convencion, consider6 que la falta de un precio definido
hacia que la oferta no fuera suficientemente precisa y que, por lo tanto, no
pudiera dar lugar a la formacion de un contrato, y que no tuvo el cuidado
de considerar las disposiciones del articulo 55 con las que podia haberse
llegado a determinar un precio. El juzga severamente la decision de la Corte,
diciendo que actud de mala fe y que juzgo parcialmente favoreciendo a la
parte hungara por su nacionalidad.

LLa tendencia de estos comentarios es considerar el caso desde el punto
de vista de si la oferta que carece de un precio definido es invalida y, por
lo tanto, no puede dar lugar a la formacion de un contrato, o si esa oferta
puede ser valida, subsanada por el articulo 55, y dar lugar a la formacion
del contrato. Ese mismo enfoque se recogio en el compendio!5 sobre las
decisiones judiciales en aplicacion de la Convencion, preparado por Unci-
tral™. Ahi aparece la referencia a este caso, a proposito del comentario'7 al
articulo 55, y como un ejemplo, en realidad el unico ahi citado, de caso en
que los tribunales han juzgado que la oferta no es valida si no tiene un precio
determinado. Aparece también, en relacion con el comentario al articulo 14,
como un ejemplo de decision judicial en la que se considera que la oferta no
cumple con los requisitos de validez del articulo 14[81,

En mi opinion, estos comentarios, si bien aportan elementos valiosos
para juzgar el caso, especialmente la necesidad de considerar las reglas de
interpretacion previstas en el articulo 8 de la Convencion, no lo plantearon

15 Digest of Case law On the United Nations Convention on Contracts for the Internationale Sale of
Goods (New York, 2012).

16 Acronimo de United Nations Commission on International Trade Law.

17 Digest of Case law On the United Nations Convention on Contracts for the Internationale Sale of
Goods (New York, 2012), 268.

18 Digest of Case law On the United Nations Convention on Contracts for the Internationale Sale of
Goods (New York, 2012), 94.



